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Resumen Profesional:

Profesional con mas de 20 afios de experiencia liderando la transformacién de una empresa
familiar en un modelo de negocio innovador y so6lido. Experto en gestion financiera, desarrollo
de negocios y tecnologias digitales como IA. Construccion del primer distrito creativo de
Ecuador, eliminaciéon del 100% de las deudas, incremento de ingresos en mas del 200% y el
apoyo a emprendimientos en arte, creatividad y gastronomia.

Experiencia Profesional:

Hilanderias Cumbaya S.A./ LA TEJEDORA DISTRITO CREATIVO:
Transformacién Empresarial y Gestion Financiera (Feb 2011-Sep 2024)

v Redisefio y transformacion de espacios industriales (de bodegas y mecanicas) en
locales comerciales y oficinas, aumentando el precio promedio por m? de $5 a $14.

v Incremento del precio por m? de $10 con IVA de los nuevos arrendatarios, a $20 con
IVA, mejorando la venta.

v Creacién y posicionamiento de la marca LA TEJEDORA DISTRITO CREATIVO,
inexistente previamente, estableciéndola como un referente en Cumbaya, Tumbaco
y Quito, bajo el concepto de 'Tejedores de comunidades positivas para la sociedad.

v Eliminacién de todas las deudas textiles, Municipio, Proveedores y Bancos, y la
empresa ahora tiene mas de 100 mil dolares en el banco, logrando asi tener una

situacion financiera solida.

v Flujo de efectivo libre a un promedio de $15,000 mensuales.

v Disefio e implementaciéon de un distrito creativo que fusiona arte, cultura y
economia consciente, generando un modelo de negocio sostenible y atractivo.

v Supervision de 44 espacios de construccion, liderando directamente 37 y
negociando en 7.

v Incremento de clientes de arriendo de 13 a 53 hasta mi salida en septiembre del
2024.

Pinturas Condor:
Liderazgo en FEstrategias de Marketing, Ventas e Inteligencia de Ventas (Jul 2008-Ene
2011

v Lideré la implementaciéon del Primer Plan Convencion de Ventas Caribe 2010,
dirigido a clientes re-distribuidores, logrando que el 63% alcanzara sus objetivos,
generando un crecimiento total del 42% en dolares.

v Diserié e implementé el Plan de Rebate 2010, aumentando en un 36% las ventas en
litros para 170 clientes estratégicos del Canal Tradicional.

v Analicé estrategias de venta, como la Estrategia de Venta de Cobertura vs. Venta
Vertical, y presenté recomendaciones a la alta gerencia que mejoraron la
rentabilidad y redujeron costos operativos.

v Propuse e implementé la Teoria de Restricciones (TOC) en colaboracién con
Goldratt Consulting, para aumentar la productividad, reduccion de inventarios y
faltantes, e incrementar las ventas.
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Pragma: Firma de Consultoria: Implementacion de Balanced Scored Card & Modelo Ludico de
Gestion Organizacional para hacer del trabajo un juego y con esto aumentar la productividad.
Ventas y Consultoria. Feb 2007-Nov 2007.

Confiteca:
Jefe de Ventas Nacional Canal Ordenado & Lideres de Opinién. Oct 2006-Ene 2007.
Jefe de Ventas Zona 2 Quito Plaza Sur. Abr 2006-Sep 2006.

Hilanderias Cumbaya & Planitex:
Jefe de Ventas Tejido Punto y Plano. Ago 2005-Mar 2006.
Jefe de Ventas Tejido Punto. Feb 2005-Jul 2005.
Asistente de Gerencia General. Sep 2004-Ene 2005.

Educacion:

Instituto Universitario de PosGrado.
MBA en Administracion de Empresas - En colaboraciéon con Grupo Santillana de
Espafia (Oct 2004 - Dic 2005)
Universidad San Francisco de Quito.
B.A. en Administracion de Empresas y Marketing (1999 - 2004)
B.A. en Educacion (1999 - 2004)
San Diego State University. California.
Intercambio Universitario - Administracién y Marketing. (2001 - 2002)
Colegio Americano de Quito.
Especializacion en Fisico-Matematico — Seccion Internacional (1985 - 1997)

Certificaciones y Cursos Recientes:

IA Profit Academy - Consultor Certificado en IA y MKT Digital - (En curso)
v Programa enfocado en la implementacion de estrategias de marketing digital utilizando
inteligencia artificial.
IA Profit Academy - IA Profit Academy Pro (Curso de 4 meses, Oct 2024 - Ene 2025)
v Formacion practica en inteligencia artificial aplicada a procesos empresariales.
BIG School - Master en IA (Curso de 3 meses, Nov 2024 - Enero 2025)
v Capacitacion integral en fundamentos de inteligencia artificial y aplicaciones
empresariales.
Certificacion en IA y Contabilidad (9 horas, Diciembre 2024)
v Curso especializado en el uso de herramientas de inteligencia artificial para la
optimizacién de procesos contables.

Resumen de Destrezas:

Hard Skills (Habilidades Técnicas):

e Gestidn financiera: Eliminacion de deudas, optimizacion de costos, y aumento de flujo de
efectivo.

e Desarrollo de negocios: Transformacion de espacios industriales en el primer distrito
creativo del Ecuador.

e Gestidn operativa: Supervision de proyectos de construccion y optimizacion de contratos de
arrendamiento.

Soft Skills (Habilidades Interpersonales):

e Liderazgo y gestion de equipos: Formacion y desarrollo de equipos multifuncionales.

e Adaptabilidad: Transformacion de entornos tradicionales en modelos modernos y
sostenibles.

e Pensamiento estratégico: Identificacién y ejecucion de la transformaciéon de bodegas en
locales altamente demandados, en un entorno altamente desafiante.
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